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Fintech, l1a cautela
degli investitori frena
lo slancio (anche in Italia)

Nuove tecnologie

Oltre alle prospettive
di crescita piu attenzione
sui bilanci ancora in rosso

CarloFesia
MILANO

Elinverno finanziario per il finte-
chinternazionale e, quindi, anche
per quelloitaliano. Finita I'epoca
deiround d’investimento genero-
si,le societaitaliane del settore de-
vono fareiconti con una maggior
cautela degliinvestitori che sono
diventati piu selettivi ai diversi
settori del fintech, pil attenti ai
business model, ma soprattutto
sempre piu sensibili a bilanci ec-
cessivamente in perdita oltre che
alle prospettive future, quelle che
hannoispiratoi multipli allabase
degli investimenti.

Alivellointernazionale un grup-
po come la svedese Klarna, leader
globale nei servizi bancari, di paga-
mento e di shopping, «esponente
delbuy now pay later» famosaper
la recente (e costosa) campagna
pubblicitaria con Paris Hilton, ha
archiviato nel 2022 la maggiore
perditadellasua storia, 10,4 miliar-
didi corone svedesi (940 milionidi
euro) in rialzo del 47 % rispetto al-
I'anno precedente.

Il quarto trimestre del gruppo
scandinavo, presente anchein Ita-
lia, mostra miglioramenti ma &
una piccola consolazione. EinIta-
lia? Poche, anzi quasi nessuna, le
societa in utile o a break even, ne
emerge unsettoreamacchiadile-
opardo. Caso simbolo & Credimi,
piattaforma di finanziamenti digi-
tali per le imprese, nata nel 2015
con grandi aspettative, ma con
perdite tra 6 e 8 milioni all’anno,
finita in crisidiliquidita e sotto il
radar di Banca d’Italia ed ora sul
punto di essere rilevata da Banca
Cf+ separandola da altre attivita.

Se poi si guardano gli «unicor-
ni» italiani, che hanno valicato la
quota diunmiliardo di valutazio-
ne, il panoramacé quellodi societa

ancora costantemente in perdita,
anche se si evidenziano migliora-
menti rispetto agli anni passati.
Scalapay, altroesponente del «buy
now pay later», secondoalcune sti-
me di operatori di mercato (non
confermati dall’azienda che non
commenta), avrebbe archiviato
vendite nette per circa 20 milioni di
euro, afronte un margine operati-
volordoin rossoper oltre una tren-
tina di milioni. Colpa dei costi ne-
cessari a realizzare gli ambiziosi
obiettivi del business plan.

Un altro dei leader italiani del
settore, cioe Satispay, non ha rag-

giunto il break even a dieci anni
dalla nascita, pur avendo accre-
sciuto in modo esponenziale clienti
(oltre i 3 milioni) e transazioni: il
fatturato ¢ lievitato a 65 milioni di
euronel 2022, tuttavia con una per-
ditadi6o milioni. Lo scorsoanno,
quandolafinestradegliinvestitori
era ancora favorevole, la fintech
milanese ha chiuso un round da
320 milioni, che gli consente di
mettere in cascina l'equity neces-
sario per un futuro tranquillo.

Se poi si guardano altre realta,
Tinaba, acronimo di This Is Not A
Bank, fintech italiana fondata nel
2015daMatteo Arpe, controllata da
Sator e da Banca Profilo, haancora
Ebitdanegativonel 2022, malgrado
inmiglioramento: -3,4 milioni che
si confronta conil -3,8 milioni del
2021. Nello stesso anno la societa
ha pero triplicato il fatturato.

Nonancoraabreak evenaiian-
ni dalla nascita, malgrado gli asset
in gestione saliti a oltre 3,8 miliardi
dieuro con I'acquisizione di Profile
Pensions, € poi Moneyfarm, socie-
tadiconsulenza finanziaria indi-
pendente con approccio digitale.
Lraziendahatuttavialerisorse per
crescere, visti gli ultimiround dove
sonoentratiilcolossointernazio-
nale del risparmio M&G, mentre
Poste era giapresente nell’aziona-
riato dal 2019 come Allianz. Inve-
stitoriche credononelle potenzia-
litadisviluppo e dibreak even del-
I'azienda, cheappartiene aunset-
tore, quello del risparmio, meno
impattato dalla dinamica dei tassi
d’interesse.

Trale mosche bianche, anche se

con dimensioni ridotte, c’éWorkin-
voice, aziendaattivanel trading dei
crediti commerciali, controllata dal
fondatore Matteo Tarroni, dal socio
industriale Crif e dabusinessangel.
L’azienda fintech, con ricavi netti
per 2 milioni, ha un Ebitdadel 20%
eunutile nettodel 10%: merito an-
che di un 2022 con volumi raddop-
piati rispetto al 2021. Ora proprio
Workinvoice starebbeguardandoa
opzioni strategiche di crescita.
«Stiamo assistendo - dice Ser-
gio Zocchi, presidente diItaliafin-
tech - ad un ampio assestamento
del comparto tecnologicoalivello
mondiale, simile aquanto accadu-
to nei primi anni Duemila con la
bolla delle dot.com, che certamen-
te trovera unasua maturitaa bre-
ve. Il fintech, che solo in Italia ha
creato due unicorni, sta vivendo
unmomento di fermento, capace
di portare innovazione, efficienza
operativa e servizi accessibili che
miglioranol’esperienza d’usoper
utenti, cittadini e imprese. In un
contesto di continuaevoluzione e
fisiologico che alcune iniziative
imprenditoriali possano non tro-
vare le condizioni per raggiungere
gliobiettivi prefissati».
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