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[a fattura si sconta sul web
al galoppo le aziende fintech

nanziamenti, dall’altra si regi-
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Milano
nun contesto ancora diffi-
cile perifinanziamenti al-

le aziende la tecnologia sta for-
nendo un insperato aiuto a chi
ha bisogno di capitali per po-
ter crescere. Un chiaro esem-
pio viene dai sistemi di facto-
ring alternativo che, non a ca-
s0, stanno riscuotendo un
grande successo. In tutta Euro-
pa sono nate piattaforme che
favoriscono lincontro fra
aziende che hanno delle fattu-
re da scontare ed investitori
specializzati nei crediti com-
merciali oppure fondi che vo-
gliono diversificare il proprio
profilo di rischio. Fra questi
player ilnumero uno indiscus-
soalivello europeo ¢labritan-
nica Marketinvoice che dalla
sua fondazione nel 2011 vanta
un volume transato superiore
al miliardo di sterline; in Italia
il leader di mercato ¢ Workin-
voice che viaggia a un ritmo
settimanale di 2 milioni di eu-
ro di transato.

Le piattaforme per il trading
delle fatture stanno nascendo
in tutta Europa e anche in Pae-
si dove uno non se lo aspette-
rebbe; & questo il caso della
Germania dove i tempi di pa-
gamento delle fatture saono
brevi (la media & di 18 giomi
controi90 dell'Ttalia).

Per questa tipologia di
aziende fintech e per il facto-
ring in generale le prospettive
sono molto rosee visto cheil si-
stema bancario, gravato
com’e da una montagna di sof-
ferenze, fa ancora molta fatica
afinanziare le aziende. «Le so-
cieta italiane sono oggi chiuse
in unamorsa — spiega Matteo
Tarroni, amministratore dele-
gato di Workinvoice — Dauna
parte c’¢ il sistema bancario
che dall’inizio della crisi ha ri-
dotto di circa 70-80 miliardi i fi-

le fatture da scontare ma an-
che il forte interesse degliinve-
stitori. I crediti commerciali
sono entrati ormai da tempo
neiradar deifondi: «C’é¢ indub-
biamente una forte richiesta
da parte di diversi soggetti;
possiamo individuare tre prin-
cipali categorie, i fondi alterna-
tivi specializzati in questa as-
set class che comprano solo
crediti comimerciali e solo su
piattaforme come la nostrg, i
fondi tradizionali che utilizza-
no questa asset class per il ca-
sh management e i veicoli di
cartolarizzazione che trasfor-
mano i crediti commerciali in
obbligazioni per poi vender-
le». Ed & proprio perla presen-
zael’interesse deigrandi inve-
stitori istituzionali che e lecito
prevedere che si andra verso
un’integrazione delle piatta-
forme a livello europeo.

Per le aziende che hanno
delle fatture da scontare il prin-
cipale vantaggio di servizi co-
me quello di Workinvoice & la
flessibilita. Possono decidere
di vendere anche solo una fat-
tura, contrariamente a quanto
avviene con il factoring classi-
co dove esiste la “canalizzazio-

ne”, ovvero un accordo in ba-
se al quale tutte le fatture ven-
gono scontate. Inoltre per atti-
varsi su Workinvoice ¢ suffi-
ciente una settimana per per’
aprire un tradizionale rappor-
to di factoring ci vogliono due
mesi. «]l nostro servizio puo es-
sere paragonato a uno sconto
per cassa, solo che avviene a
un costo medio dell’1% contro
il 3-4% che si concede di solito
al cliente in carnbio di un paga-
mento immediato — prose-
gue Tarroni — Noi pitu che
una finanza alternativa siamo
una finanza complementare,
che si affianca agli strument
tradizionali gia utilizzati dalle
mprese».

nell’ordine del 20%.

D’altra parte le cose non po-
trebbero stare diversamente:
secondo uno studio Cribis, in
Italia solo il 35% delle fatture
viene pagato entro la scaden-
za, contro 1'82% che si registra
in Germania. Una buona noti-
zia pero c’e: nel 2016 i paga-
menti con un ritardo di oltre
un mese rispetto alla scaden-
za sono diminuit del 13%.

Identificato
Tracciato
Localizzato

: .,’\_\‘ N -
A y\ ' .
/ .

——
 iamuimag

WORKINVOICE

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile. Il logo della testata e il contenuto dell'articolo appartengono ai legittimi proprietari.




